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	1. ЦЕЛЬ ОСВОЕНИЯ ДИСЦИПЛИНЫ

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	      Цель освоения дисциплины Организация торговой деятельности - дать обучающимся необходимые знания по организации торгового предпринимательства в условиях развития современного потребительского рынка.
      Задачи освоения дисциплины:
- анализ и объяснение природы торгово-экономических процессов;
- анализ и оценка профессиональной деятельности (коммерческой, маркетинговой, рекламной, логистической и (или) товароведной) для разработки стратегии организации (предприятия);
- обоснование приоритетных направлений развития торговли.
- сбор, обработка и анализ данных, необходимых для решения оперативных и тактических задач в сфере профессиональной деятельности;
- изучение и прогнозирование спроса с учетом требований потребителей на определенных сегментах рынка;
- составление документации в области профессиональной деятельности (коммерческой, маркетинговой, рекламной, логистической, и (или) товароведной) и проверка правильности ее оформления;
- соблюдение действующего законодательства и нормативных документов, а также требований, установленных техническими регламентами, стандартами, положениями договоров;
- выбор деловых партнеров с учетом определенных критериев, проведение деловых переговоров, заключение договоров на взаимовыгодной основе и контроль их выполнения;
- управление ассортиментом и качеством товаров и услуг;
- организация закупочной работы и продажи (сбыта) товаров;
- обеспечение необходимого уровня качества торгового обслуживания потребителей;
- управление товарными запасами и их оптимизация;
- организация и осуществление профессиональной деятельности (коммерческой, маркетинговой, логистической, рекламной, и (или) товароведной).


	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	2. ПЛАНИРУЕМЫЕ РЕЗУЛЬТАТЫ ОБУЧЕНИЯ ПО ДИСЦИПЛИНЕ, СООТНЕСЕННЫЕ С РЕЗУЛЬТАТАМИ ОСВОЕНИЯ ОБРАЗОВАТЕЛЬНОЙ ПРОГРАММЫ

	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	Результаты освоения ООП: код и формулировка компетенции (в соответствии с учебным планом) или ее части
Код и формулировка индикатора достижения компетенций
Планируемые результаты обучения по дисциплине
ОПК-1 Способен применять знания экономической и управленческой теории при решении оперативных и тактических задач в торгово-экономической, торгово-организационной, торгово-технологической и административно-управленческой сферах;
ОПК-1.2 Решает практические задачи в торгово-экономической, торгово-организационной, торгово-технологической и административно-управленческой сферах
Знает: 
-виды договоров, используемых в торговле; способы заключения; основные условия договора купли-продажи 
-виды технической документации, используемой в торговой деятельности; правила оформления документации 
-особенности закупки и продажи товаров в оптовой и розничной торговле 
-показатели эффективности коммерческой деятельности 
-составляющие торгово-технологического процесса торгового предприятия 
-факторы, формирующие товарный ассортимент. 
Умеет:
-выбирать деловых партнеров, проводить с ними деловые переговоры, заключать договоры и контролировать их выполнение 
-осуществлять закупку и продажу товаров 
-оценивать экономическую эффективность деятельности 
-работать с технической документацией, проверять правильность оформления документации 
-формировать товарный ассортимент.
ОПК-2 Способен осуществлять сбор, обработку и анализ данных, необходимых для решения оперативных и тактических задач в сфере профессиональной деятельности;
ОПК-2.2 Принимает оперативные и тактические решения в сфере профессиональной деятельности
Знает: 
-виды документации, используемой в торговой деятельности 
-виды и источники информации, используемой в торговой деятельности 
-методы оценки состояния ассортимента товаров и услуг 
-организацию закупки и продажи товаров 
-составляющие и показатели качества торгового обслуживания, методы оценки 
-средства продвижения товаров на рынок. 
Умеет:
-выбирать деловых партнеров, анализировать договорную работу 
-обеспечивать качество обслуживания 
-оценивать коммерческую работу и принимать решения 
-проверять правильность оформления документации 
-формировать и управлять ассортиментом товаров.
ОПК-3 Способен анализировать и содержательно объяснять природу торгово-экономических процессов;
ОПК-3.1 Анализирует торгово-экономические процессы
Знает: 
-виды товарных запасов, показатели оценки 
-методики выбора и оценки поставщиков товаров 
-методы анализа и оценки ассортимента товаров 
-основные условия договора купли-продажи 
-показатели качества торгового обслуживания, методы оценки 
-показатели экономической и социальной эффективности коммерческой деятельности 
-способы и методы анализа результатов продаж; . 
Умеет:
-анализировать договорную работу, результаты продаж 
-анализировать качество торгового обслуживания 
-анализировать эффективность коммерческой деятельности 
-оценивать и анализировать товарный ассортимент.
ОПК-3.2 Обосновывает приоритетные направления развития торговли
Знает: 
-виды торговых предприятий (организаций) 
-направления развития торговой деятельности 
-основные элементы коммерческой работы 
-проблемы торговой деятельности предприятий на современном этапе 
-состояние коммерческой работы в предприятиях оптовой и розничной торговли. 
Умеет:
-анализировать составляющие коммерческой работы торгового предприятия (организации) 
-выявлять проблемы в коммерческой работе 
-разрабатывать мероприятия по совершенствованию торговой деятельности.

	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	3. МЕСТО ДИСЦИПЛИНЫ В СТРУКТУРЕ ОБРАЗОВАТЕЛЬНОЙ ПРОГРАММЫ

	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	     Дисциплина относится к обязательной части учебного плана.
     Изучение дисциплины базируется на знаниях и умениях, полученных при изучении дисциплин: Коммерческая деятельность, Экономика предприятия, Логистика, Маркетинг и при прохождении ознакомительной практики. 
     Освоение дисциплины необходимо как предшествующее при изучении следующих дисциплин: Организация коммерческой деятельности в торговых сетях, а также при прохождении преддипломной практики и Научно-исследовательской работы и защите выпускной квалификационной работы. 

	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	4. ОБЪЕМ ДИСЦИПЛИНЫ И ВИДЫ УЧЕБНОЙ РАБОТЫ 
ПО ФОРМАМ И СРОКАМ ОБУЧЕНИЯ

	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	Очная форма обучения - 5,6 семестр

	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	Вид занятия
Часов по учебному плану
Контактная работа с преподавателем:
152
-занятия лекционного типа, в том числе:
72
          практическая подготовка
0
-занятия семинарского типа:
     -семинарские/практические, в том числе:
72
          практическая подготовка
0
     -лабораторные, в том числе:
0
          практическая подготовка
0
-консультации, в том числе по курсовой работе (проекту)
8
Самостоятельная работа:
136
     в т.ч. курсовая работа (проект)
+
Промежуточная аттестация:
     экзамен
72
Общая трудоемкость
360

	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	Заочная форма обучения - 3,4 курс

	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	Вид занятия
Часов по учебному плану
Контактная работа с преподавателем:
56
-занятия лекционного типа, в том числе:
16
          практическая подготовка
4
-занятия семинарского типа:
     -семинарские/практические, в том числе:
22
          практическая подготовка
4
     -лабораторные, в том числе:
0
          практическая подготовка
0
-консультации, в том числе по курсовой работе (проекту)
18
Самостоятельная работа:
286
     в т.ч. курсовая работа (проект)
+
 контрольная работа
+
Промежуточная аттестация:
     экзамен
18
Общая трудоемкость
360

	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	Очно-заочная форма обучения - 3 курс

	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	Вид занятия
Часов по учебному плану
Контактная работа с преподавателем:
104
-занятия лекционного типа, в том числе:
48
          практическая подготовка
4
-занятия семинарского типа:
     -семинарские/практические, в том числе:
48
          практическая подготовка
20
     -лабораторные, в том числе:
0
          практическая подготовка
0
-консультации, в том числе по курсовой работе (проекту)
8
Самостоятельная работа:
184
     в т.ч. курсовая работа (проект)
+
 контрольная работа
Промежуточная аттестация:
     экзамен
72
Общая трудоемкость
360

	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	5. СОДЕРЖАНИЕ ДИСЦИПЛИНЫ

	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	Очная форма обучения

	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	Количество часов по видам учебной работы
контактная работа с преподавателем
занятия семинарского типа:



№



Раздел / Тема дисциплины
ВСЕГО
СР
занятия лекционного типа
семи-нарские/ практи-ческие
лабора-торные
консультации, в том числе по курсовой работе (проекту)
1
Тема 1. Особенности развития торговли на современном этапе 
12
8
2
2
0
2
Тема 2. Организация и планирование деятельности торгового предприятия
10
6
2
2
0
3
Тема 3. Функции и классификация оптовых торговых организаций (предприятий). Структура коммерческой службы
16
8
4
4
0
4
Тема 4. Инфраструктура оптового рынка 
20
8
6
6
0
5
Тема 5. Организация договорной работы в торговле
16
8
4
4
0
6
Тема 6. Коммерческая работа по оптовым закупкам товаров 
16
8
4
4
0
7
Тема 7. Формирование товарного ассортимента и управление товарными запасами  в оптовых торговых организациях (предприятиях)
18
10
4
4
0
8
Тема 8. Организация  оптовой продажи товаров
20
8
6
6
0
9
Тема 9. Экономическая эффективность деятельности оптовой торговой организации (предприятия)
16
8
4
4
0
10
Тема 10. Функции и классификация розничных торговых организаций (предприятий). Структурное построение коммерческой службы
16
8
4
4
0
11
Тема 11. Управление торгово-технологическим процессом розничной торговой организации (предприятия)
16
8
4
4
0
12
Тема 12. Управление ассортиментом товаров в розничных торговых организациях (предприятиях)
22
10
6
6
0
13
Тема 13. Управление товарными запасами в розничной торговле 
14
6
4
4
0
14
Тема 14. Организация продажи товаров в розничных торговых организациях (предприятиях)
20
8
6
6
0
15
Тема 15. Комплекс продвижения товаров в розничной торговле 
16
8
4
4
0
16
Тема 16. Организация торгового обслуживания покупателей в розничных торговых организациях (предприятиях)
16
8
4
4
0
17
Тема 17. Эффективность деятельности розничной торговой организации (предприятия)
16
8
4
4
0
Подготовка и защита курсовой работы (проекта)
+
Промежуточная аттестация (экзамен)
72
70
2
ИТОГО
360
206
72
72
0
10
В том числе:
практическая подготовка
0
0
0
0

	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	Заочная форма обучения

	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	Количество часов по видам учебной работы
контактная работа с преподавателем
занятия семинарского типа:


№


Раздел / Тема дисциплины
ВСЕГО
СР
занятия лекционного типа
семи-нарские/ практи-ческие
лабора-торные
консультации, в том числе по курсовой работе (проекту)
1
Тема 1. Особенности развития торговли на современном этапе 
16
14
2
0
0
2
Тема 2. Организация и планирование деятельности торгового предприятия
16
14
0
2
0
3
Тема 3. Функции и классификация оптовых торговых организаций (предприятий). Структура коммерческой службы
18
16
2
0
0
4
Тема 4. Инфраструктура оптового рынка 
20
20
0
0
0
5
Тема 5. Организация договорной работы в торговле
18
16
0
2
0
6
Тема 6. Коммерческая работа по оптовым закупкам товаров 
19
16
2
1
0
7
Тема 7. Формирование товарного ассортимента и управление товарными запасами  в оптовых торговых организациях (предприятиях)
18
16
0
2
0
8
Тема 8. Организация  оптовой продажи товаров
20
16
2
2
0
9
Тема 9. Экономическая эффективность деятельности оптовой торговой организации (предприятия)
17
15
0
2
0
10
Тема 10. Функции и классификация розничных торговых организаций (предприятий). Структурное построение коммерческой службы
21
18
2
1
0
11
Тема 11. Управление торгово-технологическим процессом розничной торговой организации (предприятия)
20
18
0
2
0
12
Тема 12. Управление ассортиментом товаров в розничных торговых организациях (предприятиях)
24
20
2
2
0
13
Тема 13. Управление товарными запасами в розничной торговле 
18
17
0
1
0
14
Тема 14. Организация продажи товаров в розничных торговых организациях (предприятиях)
22
18
2
2
0
15
Тема 15. Комплекс продвижения товаров в розничной торговле 
17
16
0
1
0
16
Тема 16. Организация торгового обслуживания покупателей в розничных торговых организациях (предприятиях)
21
18
2
1
0
17
Тема 17. Эффективность деятельности розничной торговой организации (предприятия)
19
18
0
1
0
Подготовка и защита курсовой работы (проекта) / подготовка контрольной работы
+
Промежуточная аттестация (экзамен)
18
16
2
ИТОГО
360
302
16
22
0
208
В том числе:
практическая подготовка
8
4
4
0

	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	Очно-заочная форма обучения

	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	Количество часов по видам учебной работы
контактная работа с преподавателем
занятия семинарского типа:


№


Раздел / Тема дисциплины
ВСЕГО
СР
занятия лекционного типа
семи-нарские/ практи-ческие
лабора-торные
консультации, в том числе по курсовой работе (проекту)
1
Тема 1. Особенности развития торговли на современном этапе 
14
10
2
2
0
2
Тема 2. Организация и планирование деятельности торгового предприятия
14
10
2
2
0
3
Тема 3. Функции и классификация оптовых торговых организаций (предприятий). Структура коммерческой службы
16
10
4
2
0
4
Тема 4. Инфраструктура оптового рынка 
20
12
4
4
0
5
Тема 5. Организация договорной работы в торговле
16
10
2
4
0
6
Тема 6. Коммерческая работа по оптовым закупкам товаров 
14
10
2
2
0
7
Тема 7. Формирование товарного ассортимента и управление товарными запасами  в оптовых торговых организациях (предприятиях)
14
10
2
2
0
8
Тема 8. Организация  оптовой продажи товаров
18
10
4
4
0
9
Тема 9. Экономическая эффективность деятельности оптовой торговой организации (предприятия)
14
10
2
2
0
10
Тема 10. Функции и классификация розничных торговых организаций (предприятий). Структурное построение коммерческой службы
14
10
2
2
0
11
Тема 11. Управление торгово-технологическим процессом розничной торговой организации (предприятия)
20
12
4
4
0
12
Тема 12. Управление ассортиментом товаров в розничных торговых организациях (предприятиях)
22
14
4
4
0
13
Тема 13. Управление товарными запасами в розничной торговле 
14
10
2
2
0
14
Тема 14. Организация продажи товаров в розничных торговых организациях (предприятиях)
20
12
4
4
0
15
Тема 15. Комплекс продвижения товаров в розничной торговле 
14
10
2
2
0
16
Тема 16. Организация торгового обслуживания покупателей в розничных торговых организациях (предприятиях)
20
12
4
4
0
17
Тема 17. Эффективность деятельности розничной торговой организации (предприятия)
16
12
2
2
0
Подготовка и защита курсовой работы (проекта) / подготовка контрольной работы
+
Промежуточная аттестация (экзамен)
72
70
2
ИТОГО
360
254
48
48
0
10
В том числе:
практическая подготовка
24
4
20
0

	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	6. УЧЕБНО-МЕТОДИЧЕСКОЕ ОБЕСПЕЧЕНИЕ ДЛЯ САМОСТОЯТЕЛЬНОЙ РАБОТЫ ОБУЧАЮЩИХСЯ

	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	№
п/п
Темы дисциплины
Перечень основной и дополнительной литературы
1
Тема 1. Особенности развития торговли на современном этапе 
1,2,3,7,8,12
2
Тема 2. Организация и планирование деятельности торгового предприятия
1,2,3,7,8,9
3
Тема 3. Функции и классификация оптовых торговых организаций (предприятий). Структура коммерческой службы
1,2,3,6,7,8,9,12
4
Тема 4. Инфраструктура оптового рынка 
1,2,3,6,7,8,9,10,12
5
Тема 5. Организация договорной работы в торговле
1,2,3,7,8,9,12
6
Тема 6. Коммерческая работа по оптовым закупкам товаров 
1,2,3,5,6,7,8,9,12
7
Тема 7. Формирование товарного ассортимента и управление товарными запасами  в оптовых торговых организациях (предприятиях)
1,2,3,5,6,7,8,12
8
Тема 8. Организация  оптовой продажи товаров
1,2,3,6,7,8,9
9
Тема 9. Экономическая эффективность деятельности оптовой торговой организации (предприятия)
1,2,3,6,8
10
Тема 10. Функции и классификация розничных торговых организаций (предприятий). Структурное построение коммерческой службы
1,3,8,12
11
Тема 11. Управление торгово-технологическим процессом розничной торговой организации (предприятия)
1,3,7,8
12
Тема 12. Управление ассортиментом товаров в розничных торговых организациях (предприятиях)
1,3,4,7,8
13
Тема 13. Управление товарными запасами в розничной торговле 
3,4,6,7,8
14
Тема 14. Организация продажи товаров в розничных торговых организациях (предприятиях)
1,3,6,7,8,9,10,11
15
Тема 15. Комплекс продвижения товаров в розничной торговле 
3,4,7,8
16
Тема 16. Организация торгового обслуживания покупателей в розничных торговых организациях (предприятиях)
1,3,4,7,8,10,11,12
17
Тема 17. Эффективность деятельности розничной торговой организации (предприятия)
3,6,7,8

	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	7. ОЦЕНОЧНЫЕ МАТЕРИАЛЫ

	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	Оценочные материалы для проведения текущего контроля и промежуточной аттестации представлены в Фонде оценочных средств для текущего контроля и промежуточной аттестации.

	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	8. ПЕРЕЧЕНЬ ОСНОВНОЙ И ДОПОЛНИТЕЛЬНОЙ ЛИТЕРАТУРЫ

	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	Основная учебная литература
1
Иванов, Г. Г. Оптовая торговля : учебное пособие / Г. Г. Иванов, А. Ф. Никишин, С. С. Шипилова. — Москва : ФОРУМ : ИНФРА-М, 2022. — 96 с. — (Высшее образование). - ISBN 978-5-8199-0554-8. - Текст : электронный. - URL: https://znanium.com/catalog/product/1844300 .  
2
Левкин, Г. Г.  Организация торговой деятельности : учебник и практикум для вузов / Г. Г. Левкин, О. А. Никифоров. — 3-е изд., перераб. и доп. — Москва : Издательство Юрайт, 2025. — 157 с. — (Высшее образование). — ISBN 978-5-534-17373-4. — Текст : электронный // Образовательная платформа Юрайт [сайт]. — URL: https://urait.ru/bcode/568655
3
Памбухчиянц, О. В. Организация коммерческой деятельности : учебник / О. В. Памбухчиянц. – 3-е изд., стер. – Москва : Издательско-торговая корпорация «Дашков и К°», 2023. – 268 с. – ISBN 978-5-394-03745-0. - Текст : электронный. – URL: https://znanium.com/catalog/product/1091543 
Дополнительная учебная литература
4
Брагин, Л. А. Организация розничной торговли в сети Интернет : учеб-ное пособие / Л.А. Брагин, Т.В. Панкина. — Москва : ФОРУМ : ИНФРА-М, 2023. — 120 с. — (Высшее образование). - ISBN 978-5-8199-0900-3. - Текст : электронный. - URL: https://znanium.ru/catalog/product/2126633   
5
6
Денисова, Н. И. Коммерческая деятельность предприятий торговли : учебное пособие / Н. И. Денисова. - Москва : Магистр : ИНФРА-М, 2022. - 480 с. - ISBN 978-5-9776-0206-8. - Текст : электронный. - URL: https://znanium.com/catalog/product/  . 

Мунши, А. Ю. Организация и технология торговли : практикум / А. Ю. Мунши. - Москва : РИО Российской таможенной академии, 2019. - 80 с. - ISBN 978-5-9590-1122-2. - Текст : электронный. - URL: https://znanium.com/catalog/product/1844250 .
7
Иванов, Г. Г. Управление торговой организацией : учебник / Г. Г. Иванов, И. С. Лебедева, Т. В. Панкина. — Москва : ФОРУМ : ИНФРА-М, 2020. — 368 с. — (Высшее образование). - ISBN 978-5-8199-0535-7. - Текст : электронный. - URL: https://znanium.ru/catalog/product/1044006 .
8
Алексейчева, Е. Ю. Экономика организации (предприятия) : учебник / Е. Ю. Алексейчева, М. Д. Магомедов, И. Б. Костин. - 6-е изд., стер. - Москва : Дашков и К, 2023. - 290 с. - ISBN 978-5-394-05127-2. - Текст : электронный. - URL: https://znanium.com/catalog/product/2085956 .
9
Магомедов, Ш. Ш. Управление товарным ассортиментом и запасами : учебник для бакалавров / Ш. Ш. Магомедов. — 2-е изд. — Москва : Издательско-торговая корпорация «Дашков и К°», 2020. — 174 с. - ISBN 978-5-394-03641-5. - Текст : электронный. - URL: https://znanium.com/catalog/product/1091209 .
Нормативные документы
10
Гражданский кодекс Российской Федерации от 30.11.1994 № 51-83: принят Государственной Думой 21 октября 1994 г. (в дейст. ред.)
11
О защите прав потребителей: Федеральный Закон от 7 февраля 1992 г. № 2300-I (в дейст. ред.).
12
Об основах государственного регулирования торговой деятельности в Российской Федерации: Федеральный Закон от 28 декабря 2009 г. № 381 (в дейст. ред.).

	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	9.  СОВРЕМЕННЫЕ ПРОФЕССИОНАЛЬНЫЕ БАЗЫ ДАННЫХ И ИНФОРМАЦИОННЫЕ СПРАВОЧНЫЕ СИСТЕМЫ

	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	- Все о розничной торговле: www.retail.ru
- Министерство промышленности и торговли Российской Федерации: www.minpromtorg.gov.ru/
- Научная электронная библиотека: www.elibrary.ru
- Образовательная платформа: www.urait.com
- Основы бизнеса и предпринимательства: www.business.info.net/
- Официальный сайт информационно-правового портала «КонсультантПлюс»: www.consultant.ru
- Розничная торговля: новости, блоги, аналитика: www.torgrus.com
- Роспотребнадзор: www.rospotrebnadzor.ru
- Сайт Управления Федеральной службы по надзору в сфере защиты прав потребителей и благополучия человека по Новосибирской области: www.54.rospotrebnadzor.ru/
- Федеральная служба государственной статистики РФ (Росстат): www.gks.ru
- Электронная-библиотечная система: www.znanium.com

	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	10. ПЕРЕЧЕНЬ ЛИЦЕНЗИОННОГО И СВОБОДНО РАСПРОСТРАНЯЕМОГО ПРОГРАММНОГО ОБЕСПЕЧЕНИЯ, В ТОМ ЧИСЛЕ ОТЕЧЕСТВЕННОГО ПРОИЗВОДСТВА

	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	Комплект лицензионного 
программного обеспечения
Комплект свободно распространяемого программного обеспечения
№
п/п
лицензионное программное обеспечение
лицензионное программное обеспечение отечественного производства
свободно распространяемое программное обеспечение
свободно распространяемое программное обеспечение отечественного производства
1
Microsoft Office 365
Антивирус Kaspersky Endpoint Security для бизнеса – Стандартный
Adobe Acrobat Reader DC
Яндекс.Браузер
2
Microsoft PowerPoint
Электронный периодический справочник "Система Гарант"
Архиватор 7z
Яндекс.Диск
3
Microsoft Windows
Электронный периодический справочник "Система Консультант Плюс"
4
Microsoft Word
5
Stata SE
6
База данных "Руслана"

	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	11. МАТЕРИАЛЬНО-ТЕХНИЧЕСКОЕ ОБЕСПЕЧЕНИЕ

	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	Помещения представляют собой учебные аудитории для проведения учебных занятий, предусмотренных программой бакалавриата, оснащенные оборудованием и техническими средствами обучения.
Помещения для самостоятельной работы обучающихся оснащены компьютерной техникой с возможностью подключения к сети "Интернет" и обеспечением доступа в электронную информационно-образовательную среду университета.

	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	


	
	
	

	
	
	


	
	
	

	
	
	



